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pasiva existe tanto contra el empresario como contra cualquier otro sujeto que
resulte responsable, con independencia del tipo de vinculo que le una al empre-
sario. De esta forma se superan las resoluciones judiciales y opiniones doctrinales
contrarias a que el orden social conozca de las demandas de acoso en el trabajo
cuando el sujeto activo sea otro trabajador; e incluso, que la responsabilidad que
nace para la empresa tenga su acomodo en la responsabilidad contractual, y no
en la extracontractual por hecho ajeno ex articulo 1903.4 del Cédigo Civil. En
definitiva, estamos ante una responsabilidad del empresario directa por hecho
propio. Y en lo relativo a la legitimacién pasiva del trabajador que realiza el acoso,
habria, igualmente que resaltar, por una parte, que segtn lo expuesto en el parrafo
anterior con la reforma de la norma procesal en 2011 ex articulo 177.1 y 4 LRIJS,
se solventa la duda de que sea la jurisdiccién social la competente, dado que
hasta ahora la jurisdiccion civil se ha venido atribuyendo competencia en dichos
casos, residiendo su sede normativa en la responsabilidad civil extracontractual
por hecho propio ex articulo 1902 del Cédigo Civil, en base a que la normativa
de procedimiento laboral no preveia el conocimiento de este tipo de pleitos (...)».

A modo de conclusién recapituladora, la autora sostiene que «tras la refor-
ma legislativa que signific6 la LOI de 2007, se despej6 cualquier duda sobre la
compatibilidad entre la indemnizacién reparadora de la lesiéon de un acto discri-
minatorio o cualquier otro derecho fundamental con las que puedan generarse
como consecuencia de la modificacién o extincién de su contrato conforme a la
normativa establecida en el ET. De tal modo que la reforma de los articulos 27.2 y
180.1 LPL positiviza claramente que la indemnizacién por dafios y perjuicios sera
compatible con la que procediera por la modificacion o extincién del contrato.
Incluso, de un modo mas completo, el nuevo articulo 183.3 LRIJS, establece la
compatibilidad no solo respecto a la prestacién tasada por extincién del contrato,
sino respecto a otros supuestos o prestaciones establecidos en el ET como en otras
normas laborales (pudiéndose referir a las prestaciones derivadas de accidentes
laborales sentado que ya es jurisprudencia pacifica la que afirma que un acoso
moral puede llegar a ser accidente laboral, con las consecuencias legales previstas
para ello; e incluso en los procesos por despido discriminatorio)».

En definitiva, la obra se convierte en un referente en la materia, dada su
oportunidad juridica y su riguroso tratamiento técnico, donde ventila los aspectos
relativos a las distintas jurisdicciones en contraste, aportando en su desarrollo
nuevas propuestas, adicionalmente a los datos, hechos, doctrina cientifica y ju-
risprudencia dictada por las distintas salas de nuestro Tribunal Supremo.

FERRANTE, Alfredo: Open price y compraventa. Thomson Reuters Aranzadi, Pam-
plona, 2013, 294 pags.
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Sabido es que, entre los elementos esenciales del contrato de compraventa,
el precio resulta uno de sus presupuestos basicos, de modo tal que es necesaria
su determinacion. Sin embargo, y dada la influencia cada vez mayor del common
law, el sistema de open price contract es de aplicaciéon mas habitual. Este sistema

2026 Revista Critica de Derecho Inmobiliario, N.° 744, pags. 2023 a 2029



Informacion bibliogrdfica

otorga plena validez y eficacia juridicas al contrato celebrado con un precio no
determinado ni determinable.

Dado el extremo recién expuesto sobre el precio, es precisa la remisién a
unos criterios que contribuyan a su fijacién, y lo cierto es que dicho reenvio
incorpora perfiles técnicos relativamente imprecisos al contenido contractual.
Por todo ello, la Obra del profesor FErRrRaNTE tiene la virtud de abordar el anali-
sis doctrinal y practico de la mencionada determinacién o determinabilidad del
precio de compra remitido a ciertos criterios acordados por las partes, por un
arbitro o, de forma unilateral, por uno de los contratantes.

En este sentido, tanto la nocién como el perfil de indeterminabilidad e inde-
terminacién del precio, bien podria ser considerados como equivalente, cuando,
en puridad y desde una perspectiva juridica estricta, la pretendida sinonimia
no deja de ser una mera apariencia. Como acertadamente subraya el autor, la
determinabilidad «se realiza en un momento sucesivo a la celebracién del con-
trato mediante criterios establecidos en este (cfr. arts. 1447, 1448 y 1450 CC). En
cambio, cuando se habla de determinacién del precio, la tematica se relaciona
mas bien con la interpretacién del contrato, de sus cldusulas y del régimen pro-
batorio que las partes deben aportar».

En el desarrollo de la obra son expuestas las tres vias manejadas para la
concrecién del precio: la adopcién del precio razonable, el valor de mercado o
el precio generalmente practicado. El autor nos advierte que el «concepto de
precio razonable podria asociarse a un valor de mercado, pero no puede existir
asociacién automatica entre estos dos valores, lo que corrobora la jurisprudencia.
El precio razonable puede también tener en consideracién el vinculo existente
entre las partes o los usos comerciales, segiin un criterio mas bien subjetivo, o
el precio justo. Por otro lado, a pesar de que el valor de mercado puede influen-
ciar la fijacién del precio de compra —ya que depende esencialmente del valor
del bien entendido como valor venal— estos dos elementos no pueden asociarse
automaticamente en aras de la autonomia contractual y también por cuestiones
relacionadas con el pretio vilari facti, en el caso del ordenamiento espafiol. Final-
mente otro criterio de referencia a la hora de aplicar un precio cuando no esté
determinado es la remision al precio generalmente practicado por el vendedor,
aspecto que puede relacionarse también con los usos y précticas comerciales».

Los anteriores aspectos fundamentales son analizados de forma minuciosa
e inteligente en la obra, estructurada en una primera parte sobre el Derecho
espafiol para, en la segunda, dedicar un encomiable esfuerzo en el estudio del
derecho anglosajon y comparado.

Asi, el primer capitulo lleva por titulo «La fijacién del precio: determinaciéon
y determinabilidad», parte en la que se abordan, a su vez, hasta once aspectos:
I. La certeza del precio. II. Determinabilidad del precio y tendencial cambio de
papel en el sistema continental. III. Indeterminacién e indeterminabilidad del
precio. IV. La fijacion del precio: determinacién y determinabilidad. V. La de-
terminabilidad del precio con referencia a una «cosa cierta». VI. La referencia
a «cosa cierta» en relaciéon con un criterio determinado. VII. La fijacién del
precio por medio de arbitradores. VIII. La determinacién del precio por el ar-
bitrio de una parte. IX. La determinacién unilateral del precio en los contratos
de distribucién y de tracto sucesivo: la influencia francesa. X. La determinacién
del precio publico y su interaccién en la reduccion del precio. XI. Autonomia
contractual y fijacion del precio versus disgregacién del concepto de precio justo.

En cuanto al precio como elemento no esencial y el sistema del open price, es
el objeto del segundo capitulo, parte en la que el profesor FERRANTE se centra en
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el analisis sobre los tipos y criterios de determinabilidad del precio; la diferencia
entre el precio razonable y precio de mercado.

Asimismo, se ocupa del tercer criterio de open price: el precio habitualmente
practicado por el vendedor. La determinacién unilateral del precio por uno de
los contratantes. Las limitaciones objetivas del open price contract. Open price y
limitaciones relacionadas con la naturaleza del bien y limitaciones relacionadas
con la reduccién del precio. Por dltimo, plantea la posibilidad de un open price
system en Espana, en particular, open price y contratos con obligacién de tracto
sucesivo. La determinacién unilateral del precio en los contratos de tracto su-
cesivo, en particular en los contratos de suministro y distribucién. Open price y
contratos con obligacién de facere, especificamente, en los contratos de mandato,
arrendamiento de servicios y obra. Concluye esta segunda parte con el sistema
de open price y el tradicional, en el entendido de que, a su juicio, son dos caras
de la misma moneda pero con un diferente papel del juez.

Gracias a la anterior estructura, resulta facilmente inteligible el debate en
torno al concepto de precio razonable asociado a un precio de mercado. Ase-
vera el autor que, por lo que respecta a la identificacién con este dltimo «debe
constatarse que los dos precios, aunque puedan coincidir, son diferentes. No
puede existir asociaciéon automatica entre estos dos valores, lo que corroboran,
por ejemplo, tanto la jurisprudencia como la circunstancia de que estos dos
baremos figuran como criterios diferentes y auténomos en el articulo 5.1.7 de
los Principios UNIDROIT».

Por su parte, este precio razonable puede también tener en consideracion el
vinculo existente entre las partes o los usos comerciales, segiin un criterio mas
bien subjetivo, o el precio justo. Pese a ello, y a juicio del autor: «Reconducir
el precio al criterio de precio razonable no puede aceptarse, dado que los orde-
namientos o no expresan claramente qué debe entenderse por precio razonable
u ofrecen varios criterios de referencia contradictorios, sin establecer una clara
jerarquia entre ellos. Por ello, en algunos casos, no haber definido, mediante
una disposicién especifica, lo que debe entenderse por razonable en relacién con
el precio, aplicandose en cambio una disposicién de caracter general, crea un
sistema con incongruencias (v.gr., en los Principles of European Contract Law).
De esto deriva la imposibilidad de tomar como referencia de determinabilidad
un término tan ambiguo e insatisfactorio: los criterios relativos al precio razo-
nable son demasiado vagos, o son antitéticos, o son insuficientes a la hora de
fijar canones precisos. La indeterminacién intrinseca del criterio de lo razonable
fomenta el recurso automatico al juez para resolver el conflicto y por eso debe
rechazarse. Tampoco el precio de mercado puede asumirse como criterio valido
de determinacién del precio. Mas que de precio de mercado debe hablarse de
valor de mercado del bien, aspecto este mas relacionable con una visién econé-
mica que juridica».

Un tercer criterio de referencia a la hora de aplicar un precio cuando no esté
determinado es la remisién al precio generalmente practicado por el vendedor.
A pesar de la inaceptabilidad en términos generales del sistema de open price en
relacién con el contrato de compraventa, este es el mejor criterio adoptable. No
obstante, tendra limitaciones objetivas en sistemas generales por lo que respecta
a las compraventas con consumidor. Otra limitacién se aprecia en el caso de
que la compraventa del objeto vendido no puede efectuarse con habitualidad y
frecuencia.

El anterior argumentario, sirve al profesor FERRANTE para sostenter que «el
sistema de open price en la compraventa no puede aceptarse, ya que sufre li-
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mitaciones tanto objetivas como especificas. Por lo que concierne a aspectos
especificos, son evidentes las incongruencias entre los articulos 14 y 55 de la Con-
vencién de Viena; el andlisis jurisprudencial manifiesta un favor hacia la primera
disposicién, que retoma la concepciéon romano-francesa. El sistema de open price
ademas es imposible en la compraventa con consumidores, ya que la normativa
comunitaria exige en estos casos que el precio sea determinado o determinable;
por ello, es inaceptable la apertura de un sistema de open price a cualquier tipo
de compraventa, como se ha delineado por el Draft Common Frame of Reference o
la Propuesta para la modernizacién del Derecho de Obligaciones y Contratos. En
las ventas con consumidores es necesaria no solamente la indicacién del precio
completo, sino también del precio por unidad de medida, ya que su falta podria
conllevar ineficiencias en una 6ptica de competencia perfecta y menoscabos para
el comprador, llevindolo a engafo a la hora de comprar un producto que por su
presentacién parece mas barato de lo que objetivamente es».

Por tanto y con el autor, hemos de afirmar que es necesario regular mediante
disposiciones especificas, la determinacién del precio segin estas se apliquen
al contrato de compraventa o a los demas contratos; en su defecto, el acuerdo
estaria afectado de incongruencias e inconsistencias, dada la particularidad del
primer tipo de contrato: «Si se quisiera ofrecer el criterio del precio razonable,
debera proporcionarse una definicién especifica de qué debe entenderse como
razonable con respecto al precio, y otra que defina lo razonable con caracter mas
general y aplicable a las otras disposiciones en que se hable de lo razonable en
relaciéon con los plazos».

En resumidas cuentas, y como ya ha acreditado con otras publicaciones, el
profesor FERRANTE evidencia que es un consumado investigador que ha abordado
distintas materias de forma rigurosa y académica, como también hace en esta
obra en la que ahora se comenta y del analisis técnico resenado en las anteriores
lineas, el autor concluye con pruebas, jurisprudencia y doctrina, el dificil encaje
que esta formulacién del elemento esencial del precio en el contrato de compra-
venta tiene en el sistema continental.
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